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Die Vergutung des Versicherungsmaklers im Rahmen
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Eine Untersuchung im Auftrag der Hamburger Gesellschaft zur
Forderung des Versicherungswesens mbH

Die Vergiitung von Versicherungsmaklern ist ein Thema, das derzeit kontrovers disku-
tiert wird. Dabei geht es um die Frage, ob die Vergiitung in Form einer Courtage
bezahlt werden soll oder ob die Honorarberatung nicht geeigneter wire. Auch der
Autor des vorliegenden Werkes beschiftigt sich mit dieser Thematik und bezieht
dabei internationale Entwicklungen in seine Uberlegungen ein.

Zu Beginn des Buches geht er auf die wirtschaftliche und rechtliche Situation ein und
erldutert das Verhiltnis des Versicherungsmaklers zu den Kunden als auch zu den Ver-
sicherern. Im Folgenden beleuchtet er den Interessenskonflikt, zu dem es bei der Cour-
tagezahlung kommen kann und stellt verschiedene Losungsansitze dar. Daneben geht
er auf die Vor- und Nachteile der Honorarberatung ein und greift gegen Ende des
Werkes auch steuerrechtliche Uberlegungen auf.

Harald KrauB, Verlag Versicherungswirtschaft, 2009, 158 Seiten, 29,00 Euro
ISBN 978-3-89952-518-2
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Mit der Reform des Versicherungsvertragsgesetzes (VVG) kam es zu zahlreichen recht-
lichen Neuerungen fiir das Versicherungsgeschift. Die 215 Vorschriften des neuen
Gesetzes (Rechtsstand 01.01.2009) werden in dem vorliegenden Werk erlautert. Der
Miinchener Kommentar greift dabei die relevante Rechtsprechung auf. Der erste Band
umfasst die Kommentierung der §§ 1-99 VVG und bietet systematische Uberblicke zu
folgenden Themen:

m aufsichtsrechliche, kartellrechtliche und steuerrechtliche Rahmenbedingungen

m Riuckversicherungsrecht

m Versicherungsbedingungen

m Versicherungsbetriebslehre

m Internationales Versicherungsvertragsrecht.

Dr. Theo Langheid / Prof. Dr. Manfred Wandt (Hrsg.), Verlag C.H. Beck, 2010, 2329 Seiten, 298,00 Euro
ISBN 978-3-406-58201-1
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Die Kraft der Motivation
Was wir von erfolgreichen Sportlern lernen konnen!

Die grole Zahl von FufSballfans oder das Interesse an den Olympischen Spielen
zeigen es immer wieder: Sport begeistert und es fasziniert die Menschen, wenn Sportler
Spitzenleistungen erbringen. Daflir mussten sich die Athleten oft tiber Jahre hinweg
immer aufs Neue motivieren und Ausdauer beweisen, um an diesen Punkt zu kom-
men. Daher zeichnen Sportler sich oft durch ihren Optimismus, ihr Durchhaltever-
mogen und ihr Vertrauen in das eigene Kénnen aus.

Dass man mit Hilfe von Motivation mehr erreichen kann, als man zunachst annimmt,
macht der Autor des vorliegenden Werkes deutlich. Er hat bereits mit mehreren
Spitzensportlern zusammengearbeitet und stellt mit Hilfe ihrer Geschichten dar, was
sie antreibt, wie es ithnen gelingt, sich immer wieder neu zu motivieren und was man
von ihnen lernen kann. Mit Hilfe von Fragen an die Leser werden diese dazu angeregt,
die Inhalte auf ihre eigene Siutation zu tbertragen.

Dirk Schmidt, Verlag Carl Ueberreuter, 2009, 223 Seiten, 24,95 Euro
ISBN 978-3-8000-7407-5
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